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90 Jahre erfolgreiche
Unternehmensberatung

65 Jahre BBE Handelsberatung und 25 Jahre IPH
Handelsimmobilllen: Diese Geschaftsjubliaen felerte
das Beratungsunternehmen bel elnem besonderen
Geburtstagsevent In Munchen.

it Weithlick Zokunf gestalten™ — unter diesem Motto
M hlickte Geschiftsfibzer Joachim Stumpl auf dem fubi-
lanmsevent im Atlas auf die erfolgreiche Untrmehmens-
geschichte morick | Die Geschichre von BRE und [PH ist

eng mit der Entwicklung im Handel verrahnl. Unsere DINA war und
ist die Unternehmensberatung”, so Stumpf Das HEE-Tochterumter-
nehmen BEE Handelsheratung wurde 1054, die IPH Handelsimmao-
bilien 199 gegriindet. [ie BRE erwirtschafiete 2018 flir den gemein-
samen Firmenverbund mit der IPH-Groppe und elaboratum New
Commerce Consuling einen Gesamiumsalz von rund 21 Millionen
Furo und beschaftigt demeit uber 1o Mitarbeiter.

e

Jubilaumsevent in Manchen fu L} BBE- Geschiftsfithrer joachim Stumpf mit den
Referenten Gabriele Violz {WealthCag), Stefan Genth (HDE-Haupigeschafisfishrer)
wnd Nathalis Weidznfeld (dusorin)

Die BEE Handelsberatung mit ithrem Hauptsite in Monchen und
Niederlassangen in Hamburg, Berfin, Koin, Leiprig und Erfuri berit
seil mehr als 65 Jahren Handelsunternehmen aller Betriehsgrsfen und
Betrebsformen, Finksufkooperationen, Verbundgruppen und die Kon-
sumgzliterindustrie sowie die Immobilienwirtschafl und Kommunen.
Im Verbund mit der IPH Handelsimmobilien und elaboratum New
Commerce Consulting reiche das Beratungsporufolio der gber 160 Bran-
chen-, Standoti-, E-Commerce- und Immobilien- Fxperten von Strate-
pieentwickiung, Markt- und Standortanalysen, Image- und Kunden-
forschung bis hin zu Projektentwickiong und Centermanagement.
Analyse- und Prognosemethoden werden kontinnierlich oplimiert,
Wissenschaft und Praxis vereahng, um aufdiese Weise kompetent Hand-
lungsempfehlungen geben zn kdnnen. #

62 handelsoums 1700

Diie richtige Konzegtion und eine professionells
Diurchfiihrung sind entscheidend fir den Erolg beim
Raumungsverkaul

Raumungsverkauf -
aber richtig!

Wenn das Geschaft aufgegeben und der
Betrieb aufgeldst wird, hel&t es, auch beim
Raumungswverkauf elnen kithlen Kopfzu
bewahren.

Dizmit e Totalrwmungsverkaf edolgresch st soll-
ten Praizpoltik, Adfbau der Ware und Warenzulauf
sehr genau geplant und kalkwlen sein. Ene guie
Organisation des Ablauls entscheidet ofimals dber
den Erfioly oder Mmserfoly eines Riumungsverkouds,
Texdifbetriebswin Raif Hetmsch berdt Untermehmen
bel der Versuenmg der Winschaftsgter bel einer
Geschifizaufgabe. Sain Credo: nicht drawizahlen,
sondem Totakaumungsversauf mit Gewinrd Dami
dieses Ziel auch wirklich ereicht wird, weist er seine
Kundan immer sindringlch auf sine gletchlauende
Innen- und AuSamwerbung hine Wichtig =t auBerdam
die fotwahrende Spannung betm Haumungseerkauf.
Heimsch: Die Neugier muss den Konden alle

34 Tage immer wieder In das Geschiftziehen.
Spannung und die nchige Dramaturgie sind das

A und © aines arolgreichen Raumung=sverkaufes”
Wichtlg =20 auferdem, dass man sine Sorbments-
analyse durchfithet und sich z. B. tsher die Strukdur
des Altwarenbastandes die Prasentation der
Ware im Klaren 151 Zu beachten 5t natufich auch der
Standod des Geschifies (Ereichbarket, Infrastrubdus,
Passantenfrequenz ). Im direlden Gesprich mit dem
Inhaber klan Heimsch die wichbigsten Fragen vor
einem Raumungsvera’. Dies fangt bed beste
den Vetrigen an, die auigeldst werden mossen
(Germa, EC-Cash-Gentts, Einkaufsverband usw.).
und endet bet der detalllierten Planung da
chen} Ablaufs des Riumungsverkaufs. Heir i
Erfolgreich st ean Raumungsverkauf mmer dann,
wenn die Lager mit Gewnn geriumt wurden®
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Kontakt Heimsch Handelsberatung und Coaching
Tel: 082519095078
E-iall: infoidheimsch-landsbem de

Q heimschrlandsherg da



